NEGOCIAGCAO
IMOBILIARIA

Aprenda técnicas de
negocia¢do, vocé nunca mais

vai perder negdcio! XX S

Rosalvo Barreto



O mundo mudou, as pessoas mudaram e o mercado imobiliario
mudou. A prova disso é que temos corretores tendo muito sucesso
com vendas, mas temos também muitos corretores que nao
alcancam bons resultados e assim acabam comprometendo a
imobiliaria que nao consegue alavancar as vendas. O cliente nao é

fiel e as propostas sao indecorosas.
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Transforme os desejos e necessidades do cliente
em argumentos para o fechamento de vendas

com o Curso de Negociagdo Imobilidria. Seja um Torne-se um

especialista
em

negociacao

imobiliaria

especialista em negociacao imobiliaria!

Duas dinamicas, para vocé por em pratica seu

aprendizado, com a tutoria do Rosalvo Barreto

O treinamento torna a atuacao mais eficiente e dinamica, obtendo
resultados positivos de maneira mais facil e rapida nos momentos de
negociacdo imobilidria. E importante ser capaz de captar e explorar as
necessidades e desejos do cliente, transformando-os em argumentos para
o fechamento, mesmo a partir de informag¢des que nao foram

diretamente fornecidas.
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Esse curso e
recomendado
para quem?

O Curso de Negociacao Imobiliaria tem como publico-alvo
empresas que atuam no setor imobiliario e que desejam treinar
suas equipes comerciais (corretores e gerentes) com as mais

eficientes e reconhecidas técnicas de negociacgao.
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CONTEUDO
PROGRAMATICO

JCaracten’sticas de uma negociacgao.
Crencas pré-existentes prejudiciais ao negdcio que o
comprador do imovel possui e como combaté-las.

JFases da negociacgao

Como reconhecer os indicativos que mostram em que
fase se esta durante o processo da venda;

JQuais as estratégias para se administrar o conflito e
leva-lo a um bom termo?

JComo perceber o momento de fechamento da venda
do imodvel?

JQuais as estratégias e taticas necessarias para os tipos
de negociacao?

JComo transformar uma situacao comercial em uma
negociacao do tipo ganha-ganha reconhecendo seus
processos e suas fases.
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ROSALVD
BARRETO

SOBRE (

Rosalvo Barreto, € doutor em Administracao, mestre em Marketing
Internacional, especializado em Consultorias a empresas familiares.
Atua hd quase trés décadas como consultor especializado a
imobiliarias, prestando servicos no mercado nacional e internacional,
com trabalhos realizados na Argentina, México e Portugal, além de
todo o Brasil.

Tornou-se um profissional reconhecido no mercado imobiliario, com
premiacdes na area de Marketing, Gestao e Comercial. Premiac¢des
estas, cujo principal critério foi o crescimento nas vendas, locacao de
imoveis e faturamento comprovados de seus clientes.

¢ Phd em Administracao - Universidade Nacional de Misiones AR

e Formacao em gestao imobiliaria - UCB

e Mestre en Marketing Internacional - Universidad de La Plata — Argentina
e Negociacao - Berkeley University

e Extensdao em Direito Imobiliario - Universidade FMU

5 Prémios Top de Marketing ADVB

2 Prémios Marketing Direto Nacional da ABEMD

1 Prémio Master Imobiliario FIABCI (1998 case Apolar imoveis)
1 Top Comercial ACP
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