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E M B O R A  M U I T O S  G E S T O R E S  T E N H A M  E M  M E N T E  O  C R E S C I M E N T O  D E  S U A S
I M O B I L I Á R I A S ,  P O U C O S  C O N S I D E R A M  O  P E R C U R S O  N E C E S S Á R I O  P A R A

A L C A N Ç A R  O  S U C E S S O .  
 

T E R  U M  P L A N O  D E  N E G Ó C I O S  C L A R O  E  E F I C A Z  É  E S S E N C I A L  P A R A  F A Z E R  A
D I F E R E N Ç A  N O  C O M P E T I T I V O  M E R C A D O  I M O B I L I Á R I O .

PRIMEIRO VOCÊ SOBREVIVE, DEPOIS VOCÊ
CRESCE E SÓ ENTÃO PARTE PARA AMPLIAR.

Este curso oferece uma visão abrangente dos diversos processos e produtos do mercado
imobiliário, com o objetivo de ajudar proprietários de imobiliárias a rentabilizar seus
negócios e buscar o crescimento sustentável. Auxiliando a compreender que o necessário
para estabelecer uma imobiliária bem-sucedida implica em pensar a curto, médio e longo
prazo, estabelecendo metas realistas e alcançando resultados tangíveis.

Qual é o momento da sua imobiliária?
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SOBRE
O CURSO
O segredo para uma imobiliária traçar o caminho do sucesso é tirar o máximo
de proveito das oportunidades de negócio construídas… por você!

Muitas imobiliárias ficam anos no mesmo patamar: sem crescer, e sem decair, só
sobrevivendo e pagando contas. Para ser uma grande imobiliária, é preciso pensar
a curto, médio e a longo prazo, com metas e resultados reais. Assim, você
sobrevive, para depois crescer, e só então parte para ampliar.

Aprenda a se planejar para curto, médio e longo prazo,
tirando o máximo de proveito do potencial da
imobiliária, e administrando para crescer de verdade,
não apenas pagar as contas. Estuda com cases reais
sobre como se aumentar o faturamento, tendências e
ferramentas, além de ficar por dentro dos pilares da
incorporação, e como a sua imobiliária pode lucrar
com ela.

Com o conhecimento e experiência no mercado de mais de
vinte anos, Rosalvo Barreto irá te ensinar tudo que é preciso
para o trajeto que poucas imobiliárias conhecem: a
consolidação no mercado. A partir do momento em que
você adquire mais conhecimento, você vai mais longe.

Esse curso é indicado para
diretores e gestores de imobiliária.
Se você quer colocar sua empresa
em destaque no mercado
imobiliário e faturar muito nos
próximos anos, este curso é para
você! Tome a decisão de
transformar a sua imobiliária, com
estratégias de crescimento a
curto, médio e longo prazo.

Público-alvo



O QUE VOCÊ VAI
APRENDER NO CURSO?

CONTEÚDO
PROGRAMÁTICO
VISÃO PARA TOMADA DE DECISÕES
Processo de administração; Objetivos e processo de implantação de metas; Desafios; e Estratégias.

GESTÃO COMERCIAL

PCVF (Potencial de crescimento de vendas e faturamento); Principais índices e indicadores da
equipe; Caldeirão de vendas; Endomarketing para equipe; Controle da equipe; Produtividade; Fases
do Cliente imobiliário; e Gerenciar x liderar.

ENDOMARKETING COMO FERRAMENTA DE GESTÃO

Conceitos e exemplos; Desejos e anseios de colaboradores; Como manter funcionários satisfeitos;
Resolvendo conflitos com o endomarketing; e Fatores externos que impactam em resultados.

FAMÍLIA GESTORA COMO DIFERENCIAL COMPETITIVO
Como profissionalizar; Como fazer a sucessão da gestão; Protocolo familiar e normatização;
Sucesso dos funcionários; e Como lidar com cada perfil de funcionário e agir em situações de
insatisfações e resultados ruins.

INCORPORAÇÃO IMOBILIÁRIA

Pilares da Incorporação; Quem pode incorporar; Quem garante a obra para a comprador; Volume de
venda; Rentabilidade e formas de faturamento da incorporação; Competências necessárias para a
incorporação; Como viabilizar uma incorporação; e Prós e contras da incorporação.

MARKETING PARA IMOBILIÁRIAS

Visão estratégica do marketing online e offline; Ferramentas digitais; e Onde é possível chegar com
o Marketing Digital.

GESTÃO DO GESTOR

Desenvolvimento da habilidade de liderança e gestão, Como manter o foco no crescimento; Ciclo do
gerenciamento; Funil de vendas imobiliário; Como transmitir a importância do foco em metas; e
Como promover a pro atividade e autonomia da equipe.

DEVERES DAS PARTES NO CONTRATO DE LOCAÇÃO

Como distinguir e como tratar com cada um sobre o que é responsabilidade de proprietário, e o que
é responsabilidade de inquilino.

DICAS DE LOCAÇÃO E A HORA DA VERDADE

O que fazer para não ter uma administração conturbada e para que o cliente continue na sua
imobiliária após a desocupação; e Como enfrentar os desafios da desocupação e dos
encerramentos de contratos.



ROSALVO BARRETO
Rosalvo Barreto, é doutor em Administração, mestre em Marketing

Internacional, especializado em Consultorias a empresas familiares. Atua há

quase três décadas como consultor especializado à imobiliárias, prestando

serviços no mercado nacional e internacional, com trabalhos realizados na

Argentina, México e Portugal, além de todo o Brasil.

Phd em Administração | Universidade

Nacional de Misiones AR

Pós-graduação em Terapia familiar

sistêmica | Centro de formação e

estudos terapêuticos da família – SP

Especialização em consultoria a

empresas familiares | Universidad

Camilo José Cela – Espanha

Formação em gestão imobiliária | UCB

Franshising | ABF

Management Style Disney Service Style

Disney | Disney University – Fld

ÁREA DE GESTÃO

5 Prêmios Top de Marketing ADVB 

2 Prêmios Marketing Direto Nacional

da ABEMD 

1 Prêmio Master Imobiliário FIABCI

(1998 case Apolar imóveis)

1 Top Comercial ACP

PRÊMIOS
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(41) 98738-4314

Mestre en Marketing Internacional |

Universidad de La Plata – Argentina

Negociação | Berkeley University

Pós-graduação em Marketing | FGV

Creative Style Disney | Disney University – Fld

Publicitário - DRT/Pr

ÁREA DE MARKETING E VENDAS

Extensão em Direito Imobiliário |

Universidade FMU

Especialização em neurolinguística | ESPNL

ESPECIALIZAÇÕES COMPLEMENTARES


